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建筑工程投标报价策略与方法的运用 
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[摘要]随着城市化进程的不断加快，建筑工程项目逐渐增多，建筑工程投标报价工作是建筑工程管理工作的重点，并得到了

社会的广泛关注。文章将围绕影响建筑工程投标报价的影响因素进行阐述，并加大对建筑工程投标报价策略的研究工作，对

建筑工程投标报价方法的运用进行分析，在实际的管理工作环节中，根据建筑工程投标报价的实际情况制定完善的监督管理

机制，保证建筑工程管理工作顺利进行。 
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Application of Bidding Quotation Strategy and Method for Construction Engineering 
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Abstract: With the acceleration of urbanization, the number of construction projects is gradually increasing, and the bidding quotation 

of construction projects is the focus of construction engineering management, and has been widely concerned by the society. This 

paper will focus on the influencing factors of construction project bidding quotation, increase the research work on the bidding strategy 

of construction project, analyze the application of construction project bidding quotation method, and formulate a perfect supervision 

and management mechanism according to the actual situation of construction project bidding quotation in the actual management work 

to ensure the smooth progress of construction engineering management. 
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引言 

建筑工程项目的增多为建筑工程投标报价工作带来了一定的难度，在建筑工程投标报价管理工作过程中，合理的

分析影响建筑工程投标报价的因素，并加强相关管理人员的专业知识技能培训工作，将理论知识与实践经验充分的结

合在一起。不断优化建筑工程投标报价的管理策略，合理采用低价策略、高价策略、不平衡报价策略、突然降价策略

等几种关键的解决策略，促进建筑工程投标报价工作顺利进行。 

1 影响建筑工程投标报价的因素分析 

影响建筑工程投标报价的因素有很多，其中施工单位的施工技术对建筑工程投标报价的影响最大，施工技术是保

证施工顺利进行的关键，相关的施工单位在具体的施工前期准备阶段，需要做好施工现场的勘察工作，施工技术人员

需要将施工现场的实际情况与施工图纸进行对照，根据施工图纸的施工流程选用恰当的施工工艺，并积极引进先进的

施工技术，以保证建筑工程投标报价工作顺利进行。同时，施工单位的资金情况是提升建筑工程质量的基础，对建筑

工程投标报价产生一定的影响，在进行施工项目的前期，施工单位应该结合自身的经济实力出发，综合考量是否有足

够的项目建筑资金，以保证后续研究决策的顺利进行。施工单位的施工设备投资能力是衡量施工单位资金情况的重要

标准，当前的建筑工程施工环节中施工设备较复杂，大型的机械设备所占空间比例较大，为了保证建筑工程施工的顺

利进行，需要配置大量的设备作为支撑，对投标报价工作造成一定的影响。 

建筑工程施工单位的施工管理水平是影响建筑工程投标报价因素之一，相关的建筑工程施工单位为了有效的降低

生产成本，需要对施工单位的各部门进行及时的优化，加强部门之间的沟通协调能力。同时，在实际的管理环节中做

好监督保障工作，对施工现场的施工材料、施工设备、施工人员进行全方位的分析，制定完善的建筑工程施工方案，

从而提升建筑工程施工质量。建筑工程施工单位的实际经营情况对建筑工程投标报价的影响较大，随着市场竞争的不

断加剧，建筑工程单位为了有效的提升自身的社会核心竞争力，将合理优化施工资源，以此提升资源的利用率，投标

策略的制定首先应该充分考虑建筑工程的实际情况，将投标项目与建筑工程施工单位的发展方向相结合，以适应社会

发展的实际需要。 
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2 建筑工程投标报价策略研究 

2.1 合理采用低价策略 

低价策略是建筑工程投标报价最重要的策略之一。相关的投标单位为了在投标中发挥优势，通常降低投标价格来

实现中标。同时，低价策略与当前的定额计价模式相符合，一定程度上增加了投标单位的中标率。投标单位在实际的

投标报价环节的前期应该及时做好市场投标价格调查工作，并对相关的影响因素进行全方位的分析，合理的对投标价

格进行削减。首先，施工单位应该及时对建筑工程施工项目进行优化，在实际的施工过程中，积极引进先进的技术设

备，并逐步对施工技术进行创新，加强对施工现场施工材料、施工设备的监督管理力度，减少施工环节中施工资源的

浪费。优化施工方案是低价策略的关键之一，及时对施工单位的施工资源进行优化，并根据施工现场的实际情况开展

施工组织设计，最大程度的减少资金的使用。例如：德州部分建筑工程施工单位注重投标报价工作，通过建立施工单

位定额库的方式来降低投标报价，并加强对建筑工程的施工管理及施工技术的管理，将施工项目的成本控制在最低，

有利于保证投标工作的顺利进行
[1]
。 

2.2 合理采用高价策略 

高价策略与低价策略之间存在本质的差异，高价策略是以增加预期利润大方式为主，并结合投标单位的实际情况

适当的提高投标报价，是建筑工程投标报价策略之一。高价策略一定程度上就是在实际的操作环节中，将自身的优势

充分展示出来，并将施工单位的施工材料、施工设备、施工技术等进行综合的分析，旨在提升自身在社会中的核心竞

争力。高价策略要求相关的施工单位具有较强的施工能力，并且施工质量能够与社会发展的实际情况向符合，有利于

提升中标的几率。同时，高价策略以实现经济效益为目标，将价格调高，能够在一定程度上对招标人产生益处，并在

实际施工环节中将存在的风险降到最低。在应用高价策略时，为了提升施工单位的竞争优势，要对施工技术进行不断

的更新，并及时做好市场调查活动，保证施工单位的资金充足，能够适应当前施工项目的实际情况，可以有效的为后

续施工奠定基础，要加强相关施工项目管理人员的综合素质，培养出高素质的工程管理人才，并加强对施工过程的监

督管理力度，逐步提升自身在社会中的知名度。 

2.3 合理采用不平衡报价策略 

不平衡报价策略是指对工程清单中的单价进行降价或提价的过程，以保证总投标价格不变为前提，有利于实现经

济效益。采用不平衡的报价策略主要是在投标报价的环节中，对投标单价中的开办费、基础设施等进行提价处理，并

根据投标报价的实际情况对招标单价中的交通标识、路面、清理施工现场等进行降价处理，保证建筑工程施工项目的

顺利进行，通过不平衡报价策略可以有效的降低施工单位所面临的风险。在实际的招标环节中，工程清单的情况与工

程项目的实际情况之间存在较大的差异，在实际的决策环节中，要对影响招标报价的因素进行科学的分析，要加强对

招标单位报价人员的专业知识技能培训工作，保证招标报价的科学性及合理性，逐步提升报价人员的业务水平。不平

衡报价策略随着单价的变化对建筑工程质量产生一定的影响，投标价格的上涨随着工程量的增加而上涨。例如：河北

某建筑工程施工单位做好建筑工程的投标报价工作，为了实现经济效益与社会效益的统一，合理采用不平衡报价策略，

根据工程量的实际情况适当的对招标单价进行调整，进一步提升建筑工程投标报价效果
[2]
。 

2.4 合理采用突然降价策略 

突然降价策略是根据清单计价的实际情况及时对价格系数进行调整。在应用突然降价策略时，要求相关的施工单

位结合施工进程的实际情况开展投标提报单价的工作，相关的招标报价专员不断对招标书进行优化，通过增加必要的

价格系数的方式对招标书进行完善。为了提升自身的价格竞争优势，相关的投标方要把握好投标文件的递交时间，从

而保证报价审查环节的顺利进行。突然降价策略的优势在于当审查招标问价中存在问题时，省去了修改的环节，可以

通过调整价格系数来完成，一定程度上为招标单位节省了人力、物力、财力资源。当前的建筑工程施工项目涉及的内

容具有多样性，在实际的施工环节中，需要与其它专业的工程单位进行联系，共同完成建筑工程项目，有利于提升建

筑工程的整体施工质量，通过工程共享的模式有助于为施工单位降低投标过程中存在的风险。 

2.5 合理采用调整系数策略 

调整系数策略是建筑工程投标策略的关键策略。为了保证投标报价工作的顺利进行，相关的施工单位以及招标单

位要结合自身的实际情况进双方的合同进行科学的分析。同时，在拟定投标报价合同时，要严格按照相关的法律法规

进行拟定，并对投标报价的价格进行适当的调整，使之与当前的建筑工程投标报价的实际情况相符合。合同条款中的

价格随着工程的变更、延误索赔的变化而变化，是调整合同条款价格的重要依据。建筑工程施工单位为了有效的提升

自身的经济效益，应该严格按照价格调整公式的价格范围进行项目价格系数的调整，并根据建筑工程施工项目的大小

对价格调整公式的系数进行调整，有利于提升建筑工程投标报价水平。例如：烟台部分建筑工程施工单位在投标报价

的环节中，注重提升自身的社会效益，采用调整价格系数的方式对合同中的价格变化进行调整，针对大型项目通过降
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低价格系数的方式来提升施工单位的经济效益
[3]
。 

2.6 合理采用进度优势策略 

有效提升建筑工程投标报价的关键是提升自身的工程项目质量，并同时缩短工程项目的施工进度。在实际的施工

环节的前期准备工作。建筑工程施工单位相关的施工管理人员应该科学的建筑工程施工方案进行分析，并根与实际的

施工现场进行及时的对比，一定程度上有利于对施工项目进行全方位的了解，从而保证建筑工程投标报价的顺利进行。

建筑工程施工单位为了提升自身中标概率，要对加强编制投标报价工作的管理力度，保证施工组织设计报价环节的准

确性。当前的建筑工程在投标报价的环节中需要建立健全完善的投标报价评价机制，综合分析影响多种评价体系的因

素，建筑工程施工单位应该结合自身的发展情况对施工资源进行科学的配置，以缩短施工进度为目标，为建筑工程投

标报价工作奠定基础，进一步提升自身的中标概率。 

3 建筑工程投标报价方法的运用分析 

3.1 在建筑工程投标报价中报价准备的运用 

建筑工程投标报价方法在报价准备环节中应用最广。在实际的投标报价环节中，要求相关的投标人员对建筑工程

项目进行综合的分析，做好建筑工程项目的工程成本工作，根据工程成本的实际情况与建筑工程项目的实际获得利润

进行全方位的分析，保证投标报价结果的准确性。在进行投保报价的准备工作时，相关的投标人员需要详细的分析投

标文件的内容，根据投标文件的实际内容制定完善的施工方案，有利于保证后续施工项目的顺利进行。同时，相关的

管理人员应该根据施工图纸的实际情况对施工项目的流程进行及时的规划，提升投标报价的精准性。由于不同建筑工

程的施工方案之间的差距较大，一定程度上对建筑工程投标报价的结果产生不同的影响，要求建筑工程施工单位的施

工管理人员及时做好施工现场的勘察工作，选用最佳的施工方案，从而有利于提升最终投标报价的准确性。 

3.2 在建筑工程投标报价中成本单价确定的应用 

合理分析成本单价的确定在建筑工程投标报价方法中的应用。成本单价包含的方面具有多样性，要求施工单位的

相关管理人员对管理费、税金、利润等要素进行全方位的分析，保证建筑工程投标报价的准确性。其中，成本单价中

的直接费用对建筑工程投标招标报价的影响较大，这就要求建筑工程施工单位及时对施工现场的施工材料、施工设备、

施工技术等费用进行科学的预算，并制定完善的施工人员的工资分发标准，使之与当前社会发展的实际情况相符合。

同时，建筑投标报价中成本单价确定的关键是要对施工材料的损耗率进行确认，有利于提升施工资源的利用率。例如：

德州某建筑工程施工单位在建筑工程投标招标报价中成本单价的应用环节中，加强对建筑工程施工单位的管理费的管

理力度，综合分析施工现场的施工设备及施工材料的购置情况，并将施工设备的维修费用也纳入其中，有利于保证建

筑工程投标报价的合理性
[4]
。 

3.3 在建筑工程投标报价中确定投标报价的应用 

做好建筑工程投标报价工作的关键是最终对投标报价的确定，为了提升建筑工程施工单位自身的社会核心竞争力，

要将投标风险降到最低。在建筑工程投标报价策略中的不平衡报价是建筑工程施工单位获得经济效益的重要策略。同

时，采用不平衡报价策略有利于实现投标报价的稳定性，有利于实现经济效益与社会效益的统一。当前的建筑工程施

工单位的工程项目较大，在实际的施工环节中，需要与其他相关的建筑工程施工单位进行及时的合作，一定程度上有

利于建筑工程施工单位降低投标风险。在面对相对复杂的施工项目时，可以通过根据建筑工程的实际情况对施工项目

的施工前期及施工后期的单价进行及时的调整，通过单价调高或调低的方式可以有效的解决在实际的施工环节中存在

的资金周转困难的情况，进一步提升建筑工程投标报价环节中应对风险的能力，有利于保证后续施工的顺利进行
[5]
。 

4 结论 

加强建筑工程投标报价管理工作是保证建筑工程项目顺利进行的关键，在实际的管理环节中，合理的分析建筑工

程投标报价方法在建筑工程中的应用，并及时做好报价前的准备工作，逐步实现在成本单价确定、确定投标报价等方

面的应用。根据建筑工程投标报价工作发展的实际情况合理采用调整系数策略、进度优势策略以及不平衡报价策略，

逐步优化建筑工程管理部门的职责权限，使之适应社会主义现代化建设的实际需要。 
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